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Sports Video Production / Photography 
Profile #2254 

LOCATION: 

Colorado 

Note:  Business  is  considered  to  be  relocatable 
to anywhere in the US 

ASKING PRICE: 

$350,000 

TERMS: 

It is believed that a qualified Purchaser would 
be able to obtain an SBA guaranteed loan with 
an  approximate  20%  down  payment.  The 
balance would be  financed over 8 ­ 10 years, 
at roughly 9.5% APR (at current rates). 

REASON FOR SALE: 

Semi­Retirement 

FINANCIAL INFORMATION: 

Gross  Adjusted 
Sales  Profit 

2003  $170,886  $83,645 
2004  $197,767  $89,954 
2005  $265,126  $139,212 
1/1/06 – 6/30/06  $146,973  $73,330 

FIXED ASSETS (Est. Fair Market Value): 

Video / Photography / 
Other Equipment  $80,000 

BUSINESS OVERVIEW 

This sports video and photography firm was established in 1999.  Its primary service involves 
providing professional­grade videotaping and/or photography services at various sporting events, then 
selling the tapes and/or photographs to participants at the conclusion of the event.  The Company has 
developed a national reputation within the professional and amateur ice skating communities and 
considered the preeminent firm of its type by most governing bodies and event organizers. 

The Company covers numerous sanctioned national competitions, as well as many regional, 
sectional and junior national competitions.  In addition to its ice competition specialty, the Company 
also handles videography and photography at horse shows, tennis tournaments, lacrosse games and 
dance recitals, among other events. 

Ownership of this Company requires frequent travel, either by the owner or employees. There 
are staff members, other than the owners, who handle some of the videography / photography.  The 
owners are willing to provide the buyer with extended training and are open to a post­sale consulting 
relationship.


